
Jobban hisz a mesének, mint 
a saját szemének.

A logika és a 
hit párviadala. A rábeszélőgépek 12 agyafúrt eszköze.

2019. Május 08. Szerda 13.45-14.00 



1. Zavard meg! 

• Kelts figyelmet!
• Az agy az ismert mintázatokra emlékszik és a feldolgozási folyamatok 

ezen alapulnak: amit ismerünk, azon nem gondolkozunk.
• Ha meg akarjuk változtatni egy ember viselkedését fel kell keltenünk a 

figyelmét olyan ingerekkel, amelyek nem illeszkednek a perceptuális 
mintázatba, mert szokatlanok, érdekesek, különböznek a környezettől.









2. Tedd komfortossá a helyzetet!

• Az emberek az ismerthez, a megbízhatóhoz és a biztos dolgokhoz 
vonzódnak.
• Nem szabad elriasztani őket, ha már a figyelmüket felkeltettük!
• Bár érdekesek a különös, váratlan dolgok, meg kell mutatnunk bennük 

a harmóniát, egyensúlyt és nyugalmat.







3. Bízz a képzeletben!

• A prefrontális agykéreg azzal képességgel ruházza fel az embert, hogy 
az érzékelt valóságot tovább fejlessze, elképzelje a még nem létező 
dolgokat, tehát tevékenysége eredményét.
• Használd ki, hogy az emberek újdonságokkal kapcsolatban 

képzeletükre hagyatkoznak inkább, mintsem kivárnák tapasztalataik 
eredményét.









4. Adj enni a kritikus agynak!

• A tudatunk megadja a lehetőséget arra, hogy elutasítsunk egy ötletet, 
ha annak nem látjuk értelmét – tapasztalataink alapján.
• Gyakran, ahhoz, hogy tényleg megtegyünk valamit szükséges a 

racionális gondolkodás engedélye!
• Az érzelmek ugyan elsődlegesek, de a logika és a tapasztalat gyakran 

vétójoggal rendelkezik.







5. Változtasd meg az asszociációkat!

• A kognitív feldolgozás asszociatív.
• Törekedj új, pozitív, érzelmileg telített asszociációs környezet 

létrehozására
• Az ismétlések és az érzelmek erősíteni fogják az asszociációk 

bevésődését és végül automatikussá válnak.







6. Cselekedj!

• Nem elég dumálni, élményeket kell adni.
• Az agyunk állandóan mozgásban van! Azok a dolgok, amik nem 

mozognak agyatlanok, vagy halottak.
• Minél többet mozgatjuk az agyat, minél több ismételt tapasztalatot 

szerez, annál jobban bevésődik az asszociációs környezet 
tudattalanba.
• Minden érzékszervet fel kell használni, mert az agyunk fogékony az 

illatokra, ízekre, tapintásra, hallásra, sőt figyelünk a belsőnkre is: 
bélműködés, izomfeszülés. 









7. Győzd meg a hüllőagyat! Légy Önző!

• A hüllőagy csak azt érti, ami közvetlenül rá vonatkozik!
• Beszélj arról, mi az Ő előnye és haszna!
• Beszélj az örömről, amit át fog élni!
• Beszélj a megtakarításról!
• Beszélj az élvezetről!
• Kösd az örömöket a célcsoport

közvetlen életéhez!







8. Győzd meg a hüllőagyat! Képezz kontrasztot!

• A hüllőagy nem érzékeny az árnyalatokra.
• Soha ne relativizálj! 
• Régen – most
• Ők – Mi
• Brüsszel – Budapest
• Kis, szőrös, büdös rágcsáló – nagy, szőrtelen, jószagú politikus









9. Győzd meg a hüllőagyat! Beszélj konkrét dolgokról!

• A hüllőagy nem képes absztrakt fogalmakban gondolkodni.
• Nem ért ilyesmit: “környezettudatosság”, “integrációs folyamat”, 

“egyéni szabadság”, “kamatos kamat”, stb.
• Amit megért: “drágább lesz a…”, ”nincs többé…”, “ők mások, mint mi”





10. Győzd meg a hüllőagyat! Válts
érzelmekre!
• Azért teszünk meg valamit, mert vele kapcsolatban érzünk valamit
• A dolgok értékét érzelmeink szabják meg.
• Gondolkodásunkat sokkal inkább befolyásolják az érzelmek, mint 

amennyire a gondolkodás befolyásolja az érzelmeinket.
• A hüllőagy szentimentális







11. Győzd meg a hüllőagyat! A ismételd meg a lényeget: 
eleje = vége!

• Gustave Le Bon: Állítás + Ismétlés = LELKI INFEKCIÓ
• Minél többször halljuk a legbornírtabb hazugságot,

annál igazabbnak tűnik.







12. Győzd meg a hüllőagyat! Használj képeket!

• Mivel a hüllőagy konkrét és utál gondolkozni, mindent mutass meg 
neki!
• Infotainment
• Bizonyíték
• Színek, arcok, emberek, ismerősök





És végül egyetlen, de legfontosabb szabály

• Légy önmagad. (Hidd el te is, amint hazudsz! Ha hittel mondod, azt
könnyen megbocsájtják.)
• A legújabb neuromarketinges eredmények szerint az őszintétlenséget

tudattalanul felismerjük.
• A felismert öszintétlenség megsemmisíti a hitelességünket.
• https://www.youtube.com/watch?v=5ltnrQuFIIA

https://www.youtube.com/watch?v=5ltnrQuFIIA


Köszönöm a figyelmet
gyorgybecker@t-online.hu


