
A közösségi média tudatos 
használata az 

értékesítésben 

Tippek, hogy hatékonyan adhassunk el a közösségi oldalakon 



Szinte mindenki, mindenhol használja 



Nagy elérés, jól célozhatóan 



Nem kellenek a rajongók? 

1% - Általánosságban a 
rajongók 2,21-szer többet 
költenek, mint akik nem 
rajongók, azonban a ők a 
teljes eladásnak csupán 
1%-át teszik ki. 
- minél régebb óta követő 
valaki, annál inkább 
vásárol. 

Forrás: DataLogix April-June 2013, over 100 campaigns.  

 



Az elérés számít, nem az 
interakció? 



+70 % 
ROI növekedés 

Azok a kampányok, amik elérésre optimalizáltak 



A Facebook segít! – Facebook ajánlat 



A Facebook segít! – Multi Product Ad 



A Facebook segít! – Sell items in Group 



A Facebook segít! – Call-to-Action gombok 



A Facebook segít! – Konverziókövetés 



5 tanács 

• Legyen Facebook oldalad! 

• Legyen büdzséd! 

• Használd a 80:20 arányt! (80% hirdetés, 20% elköteleződés növelés) 

• Építs CRM adatbázist (gyűjts email címeket!) 

• Optimalizálj elérésre, és elérés gyakoriságra 



Köszönöm a figyelmet! 

Forgács Mariann 
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