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CÉGBEMUTATÓ 

 2013-ban alapított eredményorientált, független 
digitálismarketing-ügynökség 
 

 Nagy növekedési potenciállal rendelkező 
projektek a CEE régióban 
 

 82% átlagos év/év növekedés ügyfeleink üzleti 
mutatóiban 2017-ben 
 Miközben a CEE átlagos növekedés: 14,2% 

 
 12+ év PPC tapasztalat 

 Csapatátlag 5+ év 
 

 12+ év tartalomfejlesztési tapasztalat 
 8+ év közösségimédia-tapasztalat 



PUBLIKUS REFERENCIÁNK 



AZ OFFLINE VÁSÁRLÁS GYAKRAN ONLINE HATÁSÁRA JÖN LÉTRE 

100% 

ÁTLAGOS OFFLINE KERESKEDŐ 

 

TUDATOS OFFLINE KERESKEDŐ 



HOGYAN MÉRHETŐ AZ ONLINE INDUKÁLT OFFLINE FORGALOM? 

 Exkluzív ajánlat online, megvásárolható csak offline 

 Nem kell külön mérni, az árajánlat maga megkülönböztethetővé teszi a többitől 

 

 Online kupon 

 Pl. szallasguru voucher 

 

 Ajánlatok QR-kóddal mérve 

 Bármi megmérhető vele 

 Akár termékenként lehet tudni, honnan érkezett a vásárló 

 A QR-kód UTM paraméterezhető 

 Így a megjelenési felület, a kampány(időszak) és a hirdetés maga is beazonosítható 

 Könnyű hatékonyságot számolni vele, a Google Analytics megteszi 

 

 Bejövő hívások mérése 

 Kideríthető, honnan (milyen onlinemarketing-csatornából) érkeznek a vásárlók 

 Minden csatorna külön mérhető 

 ROI számítható, a költések pontosan átcsoportosíthatóak 

 A fogadó sales-es/ügynök/ügyfélszolgálatos konvertáló képessége is mérhetővé válik 

 

 



KUPON ALAPON MÉRHETŐ TRANZAKCIÓK 



QR KÓD ALAPÚ TRANZAKCIÓK A VILÁGON 



HOTEL CARBONA YTD HÍVÁSOKBÓL SZÁRMAZÓ TÖBBLETFORGALOM  

Az online forgalmakat 22%-kal növeli a többi online forrás telefonon megvalósult konverziókkal. 



EGY HAVI BONTÁSÚ RÉSZLETES KIÉRTÉKELÉS 

A bejövő hívások 8%-a megvalósult vásárlással végződik. 



BEJÖVŐ HÍVÁSOK MÉRÉSE (LEAD GENERÁLÁS) PÉLDA 

Bármilyen telefonos bejövő értékesítésre, alkalmazható rendszer, értékesítőnkénti mérhetőséggel. 



TOVÁBBI LEKÉRHETŐ STATISZTIKÁK 



HÍVÁSOKRA VONATKOZÓ TOVÁBBI STATISZTIKÁK  



ÖSSZEFOGLALÓUL: MÁR RÖVIDTÁVON MEGTÉRÜL! 

 Alacsony belépési küszöbű megoldások 

 

 Gyakran már a hirdetési költségen pár hónapon belül megtérül 

 

 A QR-kódokhoz lehet generátort használni 

 

 A telefonos hívásmérést gyorsan be lehet vezetni, alacsony költségből 

 

 Mindenkit biztatunk arra, hogy lépjen a tudatosabb marketing döntéshozatal útján előbbre! 
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